
70 трендов бизнеса  
 

Бизнес-тренды - это направления развития бизнеса, которые в настоящее время наиболее 

актуальны и востребованы на рынке. Они могут включать в себя новые технологии, 

изменения в потребительском поведении, изменения в законодательстве, экономические 

тенденции и другие факторы, которые влияют на работу компаний. Знание бизнес-

трендов помогает предпринимателям оставаться конкурентоспособными и успешными на 

рынке.  

Нельзя полностью полагаться на тренды, так как они могут быть временными и 

быстро устареть. Вместо этого, нужно учитывать тенденции на рынке и 

анализировать потребности потребителей, чтобы создавать продукты и услуги, которые 

будут актуальны и востребованы в долгосрочной перспективе. Также важно учитывать 

индивидуальные особенности и потребности местного сообщества.  

Список трендов и направлений  

1. Рост использования искусственного интеллекта и автоматизации процессов.  

2. Развитие экономики подписки и моделирование продуктов.  

3. Увеличение количества онлайн-торговых платформ и рост электронной 

коммерции.  

4. Расширение использования блокчейн-технологий в различных отраслях.  

5. Увеличение спроса на продукты и услуги, связанные с экологической 

устойчивостью.  

6. Рост использования виртуальной и дополненной реальности в различных отраслях.  

7. Развитие рынка глобальных платежных систем и криптовалют.  

8. Увеличение количества онлайн-образовательных платформ и рост дистанционного 

обучения.  

9. Развитие медицинской технологии и цифровизация здравоохранения.  

10. Рост использования робототехники и автономных транспортных средств в 

различных отраслях.  

11. Развитие интернета вещей и умных домов.  

12. Рост использования беспилотных летательных аппаратов в различных отраслях.  

13. Увеличение спроса на услуги в области кибербезопасности.  

14. Развитие рынка виртуальных помощников и чат-ботов.  

15. Увеличение числа мобильных пользователей и развитие мобильной коммерции.  

16. Рост спроса на услуги в области аналитики данных и искусственного интеллекта.  

17. Развитие рынка электронных платежей и мобильных кошельков.  

18. Увеличение числа онлайн-сервисов для работы с документами и электронной 

подписью.  

19. Развитие рынка виртуальных конференций и мероприятий.  

20. Увеличение спроса на услуги по созданию и продвижению контента в социальных 

сетях.  

21. Развитие рынка онлайн-образования и дистанционных курсов.  
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22. Рост спроса на услуги в области блокчейн-технологий и криптовалют.  

23. Развитие рынка виртуальной и дополненной реальности в различных отраслях.  

24. Увеличение числа онлайн-сервисов для здоровья и фитнеса.  

25. Развитие рынка умных городов и технологий "умного города".  

26. Рост спроса на услуги в области экологической ответственности и устойчивого 

развития.  

27. Развитие рынка "умных" транспортных систем и автоматизации транспорта.  

28. Увеличение числа онлайн-сервисов для путешествий и туризма.  

29. Развитие рынка "умных" сельских хозяйств и технологий для сельского хозяйства.  

30. Рост спроса на услуги в области цифровой медицины и телемедицины.  

31. Развитие рынка интернет-магазинов и электронной коммерции.  

32. Увеличение числа онлайн-сервисов для образования и развития профессиональных 

навыков.  

33. Рост спроса на услуги в области искусственного интеллекта и машинного 

обучения.  

34. Развитие рынка "умных" домов и технологий "умного дома".  

35. Увеличение числа онлайн-сервисов для работы и бизнеса.  

36. Рост спроса на услуги в области кибербезопасности и защиты данных.  

37. Развитие рынка "умных" гаджетов и устройств интернета вещей.  

38. Увеличение числа онлайн-сервисов для развлечений и игр.  

39. Развитие рынка "зеленых" технологий и продуктов.  

40. Рост спроса на услуги в области психологической поддержки и благополучия.  

41. Развитие рынка виртуальной и дополненной реальности.  

42. Увеличение числа онлайн-сервисов для здоровья и фитнеса.  

43. Рост спроса на услуги по управлению персональными данными.  

44. Развитие рынка электромобилей и технологий автономного вождения.  

45. Увеличение числа онлайн-сервисов для путешествий и туризма.  

46. Рост спроса на услуги в области экологического бизнеса и устойчивого развития.  

47. Развитие рынка блокчейн-технологий и криптовалют.  

48. Увеличение числа онлайн-сервисов для домашнего хозяйства и быта.  

49. Рост спроса на услуги в области медицины и здравоохранения.  

50. Развитие рынка дронов и беспилотных технологий.  

51. Развитие рынка виртуальных помощников и искусственного интеллекта.  

52. Увеличение числа онлайн-сервисов для образования и обучения.  

53. Рост спроса на услуги в области кибербезопасности и защиты данных.  

54. Развитие рынка умных городов и инфраструктуры.  

55. Увеличение числа онлайн-сервисов для развлечений и игр.  

56. Рост спроса на услуги в области финансовых технологий и инвестиций.  

57. Развитие рынка интернет-магазинов и электронной коммерции.  

58. Увеличение числа онлайн-сервисов для работы и бизнеса.  

59. Рост спроса на услуги в области питания и доставки еды.  

60. Развитие рынка солнечной энергетики и экологически чистых технологий.  

61. Развитие рынка виртуальной и дополненной реальности.  

62. Увеличение числа онлайн-сервисов для здоровья и медицины.  

63. Рост спроса на услуги в области умных транспортных систем и мобильности.  



64. Развитие рынка блокчейн-технологий и криптовалют.  

65. Увеличение числа онлайн-сервисов для путешествий и туризма.  

66. Рост спроса на услуги в области робототехники и автоматизации производства.  

67. Развитие рынка умных домов и бытовой техники.  

68. Увеличение числа онлайн-сервисов для культуры и искусства.  

69. Рост спроса на услуги в области геймификации и маркетинга.  

70. Развитие рынка альтернативных источников энергии и энергоэффективности.  

Как выбрать направление  

1. Определите свои интересы и увлечения. Выберите направление, которое вам 

близко и интересно.  

2. Изучите рынок и тренды. Изучите рынок, чтобы понять, какие услуги и продукты 

востребованы сегодня, и какие будут востребованы в будущем.  

3. Определите свои сильные стороны. Определите свои сильные стороны и навыки, 

которые помогут вам успешно работать в выбранной области.  

4. Проведите исследование рынка. Изучите конкурентов и потенциальных клиентов, 

чтобы понять, какую ценность вы можете предложить.  

5. Разработайте бизнес-план. Разработайте бизнес-план, который поможет вам 

определить стратегию развития и достижение поставленных целей.  

Можно ли объединить направления  

Да, возможно объединение различных направлений в рамках одного бизнеса. Например, 

использование новых технологий и изменение потребительского поведения могут стать 

основой для создания инновационной компании, которая будет предлагать новые 

продукты или услуги на рынке. Также экономические тенденции могут влиять на 

стратегию компании и ее направление развития. Важно учитывать все факторы и 

адаптироваться к изменениям на рынке, чтобы сохранять свою конкурентоспособность.  

Как реализовать в маленьком городе  

В маленьком городе можно использовать преимущества небольшого масштаба и близости 

к сообществу для создания уникальных бизнес-идей. Например, можно объединить 

несколько направлений, которые будут востребованы в этом городе, и создать компанию, 

которая будет предоставлять услуги в нескольких сферах. Также можно использовать 

местные ресурсы и материалы, чтобы создать экологически чистые продукты или услуги, 

что будет привлекать потребителей.  

Важно также учитывать потребности сообщества и создавать продукты или услуги, 

которые будут полезны и интересны жителям города. Например, можно создать 

компанию по производству органических продуктов или услуги по организации местных 

экскурсий и туризма.  



Кроме того, важно создать партнерство с другими местными компаниями и 

организациями, чтобы объединить усилия и создать более сильный бизнес-экосистему в 

городе.  

  


